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Brains & Acquistions — fiir Unternehmen

Ausgangslage
Viele Unternehmen haben es heute schwer, Investoren zum Einstieg zu bewegen. Selbst fiir
innovative Unternehmen mit gutem Management wird es immer schwieriger, eine Finanzierung fiir
den Wachstumsprozess zu bekommen. Deshalb bleiben Marktchancen ungenutzt und Potentiale
liegen brach.
Aber Kapital ist verfiigbar:
Brains & Acquisitions unterstiitzt das Management innovativer und wachstumsstarker
Technologieunternehmen bei der Beschaffung von Kapital und strategischen Partnern. Wir haben
unmittelbaren Zugang zu

= markt- und finanzstarken Unternehmen

= Private-Equity-Héausern,
die auf der Suche nach geeigneten Beteiligungen sind.

Zielgruppe
Wir suchen innovative und wachstumstarke Unternehmen
= aus den Technologiebereichen Hardware, Software oder Services,
= aus Deutschland oder Grossbritannien,
* mit running Business und Potential fiir Dynamisierung tiber Kapitaleinsatz oder
Partnerschaften,
= die ein Investment, ein Buy-Out oder eine Ubernahme mit einem angestrebten Dealvolumen
ab 2 Millionen Euro suchen.

Vorgehensmodell

Brains & Acquisitions wird aufgrund eines klar definierten Vorgehensmodells fiir Unternehmen tétig,
die Kapital oder strategische Partner suchen.

Business
Standort- Optimizing/ Investor Verhand- Acquisition/
bestimmung/ Investment Contact lung Investment
Assessment Packaging
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BRrRAINS & ACQUISITIONS

Consuming For TecHNowoey VENTURES

So stellen sich die fiinf Arbeitsphasen im Detail dar:

Workshop zur Feststellung des Chancenreichtums des Unternehmens
(Finanzierbarkeit/Beteiligungsfahigkeit) durch kritische und
wohlwollende Uberpriifung der iiblichen Investorenparameter.
Ergebnis:

=  Operative und strategische Hinweise und

Standort-
bestimmung/
Assessment

Handlungsempfehlungen fiir den Kapitalaustattungsprozess
=  Erstes Matching fiir potentielle Investoren

= Herstellen der Beteiligungsfahigkeit (,,Schmiicken der Braut”)
= Update des Businessplans
= Justierung in der strategischen Ausrichtung und

Business
Optimizing/
Investment
Packaging

operativen Tatigkeit
= Erstellen eines Investorenpakets:
= Ausfiihrliche Standortbestimmung mit
Starken-Schwiéchen-Chancen-Risiken-Profil (SWOT-
Analyse) und einer Umgebungsanalyse (PLESCT — 360°)
= Investor Fact Sheet
= Investment Offer
= Update Businessplan
= Due Diligence Vorbereitung
= Referenzen des Managementteams
= Kundenreferenzen/Case Studies
= Technische Bewertung
= Finanzkennzahlen
= Personalplan
= Wettbewerbsbetrachtung

= Matching des Zielunternehmens mit potentiellen Investoren oder

Partnern

Investor
Contact

*  Qualifizierung der Interessten und Erstellung einer Hotlist

=  Gezielte Ansprache
= Unterzeichnung eines Letter of Intent mit konkreten Interessenten

= Konzeptionierung der Beteiligung oder der strategischen

Partnerschaft
Verhand- = Verhandlungscoaching
lung = Unterstiitzung und Begleitung bis zum Vertragsabschluss
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BRrRAINS & ACQUISITIONS
Consumne For TecHnoLocy VENTURES

Kontakt

=  Bernd Raczinski, Partner
bernd.raczinski@brainsacquisitions.com

= Tobias Ratschiller, Partner
tobias.ratschiller@brainsacquisitions.com

Btiro Miinchen: Btiro London:
Sendlinger-Tor-Platz 8 Covent Garden 11
D-80336 Miinchen London WC2N 4HG
+49 (089) 25548952 +44(0)1865 332211
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